LINKEDIN PRE OBCHODNIKOV

VZDELAVACIE A PORADENSK
OD ROKU '

Aj ked sa mdZe zdat, Ze LinkedIn je uréeny len pre uchadzacov o zamestnanie ¢i recruiterov, tato sociélna siet sa
ukazala ako silny néstroj aj pre predajcov, najma v oblasti B2B segmentu. KedZe v suCasnosti viac ako kedykolvek predtym
,UtoCia“ na potencialnych zakaznikov predajné ponuky doslova z kazdej strany, na ziskanie ich pozornosti bude potrebné
ovela viac ako len tradicny ,cold-call“ ¢&i email s ,uzasnou ponukou®.

Ak pocitujete, ze vo svojom predajnom procese naréZate na prekazky, je &as zmenit stratégiu a plne vyuzit
moznosti, ktoré LinkedIn ponuka.

V kurze sa dozviete, ako vytvorit profesionalny LinkedIn profil obchodnika, ktory pritiahne pozornost' Vasich
cielovych klientov. Naudite sa, ako efektivne hfadat kontakty, oslovovat potencialnych zédkaznikov a budovat dlhodobé

obchodné vztahy prostrednictvom tejto platformy. Vyuzijete LinkedIn na generovanie kvalitnych kontaktov a objavite, ako
optimalizovat svoj predajny proces tak, aby ste oslovili spravnych fudi spravnym spsobom.

Dizka: 1 defi/ 8 hodin
Obsah:
e Preco je LinkedIn u¢innym predajnym nastrojom
e Socialny predaj na sieti LinkedIn (+priklady)
e Stratégie vyuzivania siete LinkedIn na predaj
e  Ako vykonavat prieskum na LinkedIn + oslovovat tzv. ,Cold* a ,Warm* potencialnych zékaznikov
e Ako identifikovat potencialnych kupujicich a nadviazat s nimi kontakt

e Trendy v roku 2025
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sledujte nas tiez na Facebooku, Instagrame a Linkedin
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