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1-DNOVY PRAKTICKY TRENING

LINKEDIN PRE
OBCHODNIKOV

Profil « social selling * kontakty ¢« B2B vztahy

LinkedIn je silny nastroj B2B predaja. Kurz vdm ukdaze, ako vytvorit déveryhodny profesionalny profil, vyhladavat
relevantné kontakty a systematicky premienat nové spojenia na obchodné prileZitosti.

Osvojite si stratégie socidlneho predaja, oslovovanie studenych aj teplych kontaktov a budovanie dlhodobych vztahov bez
neosobného tlaku.

DLZKA FORMA CAS

1 den online alebo prezencne 9:00 - 16:00

€O VAM KURZ PRINESIE

’ Silnejsi profesionalny profil

‘ Kvalitnejsie obchodné kontakty

0 Systematicky socidlny predaj

KOMU JE KURZ URCENY

Obchodni manazéri ¢ obchodnici ¢ stredny a vyssi manazment ¢ podpora predaja ¢ zdkaznicky servis ¢ podnikatelia a startupy
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( iS AlO EDUCATION OBCHODNE ZRUENOSTI

LinkedIn pre obchodnikov

OBSAH INTENZiIVNEHO JEDNODNOVEHO TRENINGU

PRAKTICKY TRENING * MODELOVE SITUACIE « SPATNA VAZBA

LINKEDIN AKO PREDAJNY NASTRO) PRIESKUM A KONTAKTY
® Preco je LinkedIn G¢inny v B2B predaji @ Identifikacia potencidlnych kupujucich
@ Sociadlny predaj a priklady z praxe ® Prieskum a oslovovanie cold prospects
® Aktudlne trendy v socidlnom predaji ® Praca s warm prospects a odporucaniami
PROFIL A DOVERYHODNOST SOCIAL SELLING A VZTAHY

@ Profesionalne nastavenie osobného profilu Stratégie vyuzivania LinkedInu na predaj

@ Jasna hodnota pre cielového zdkaznika Prvé oslovenie bez neosobného tlaku

® Obsah, ktory podporuje obchodné vztahy Nadviazanie a rozvoj profesionalneho vztahu

Systematicka praca s obchodnou sietou

INTERAKTIVNE A PRAKTICKY
Pripadové stidie * modelové situacie ¢ podrobna spatna vazba * max. 12 prezencne / 10 online
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